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L 3 Budget - System

Verkaufsweg
in 4 Geschéftsteilbereiche unterteilt

1 Privatreisende

2 Reiseveranstalter (Reiseb(iro)

3 Betriebs - Reiseorganisation (Seminare)
4 Bus - Reiseveranstalter

Geschaftsanteile

w2 3 W

in % in % in % in %

Geschéftsanteile unterteilt in Zimmerkategorien

Typ A, Anzahl Zimmer, Anzahl Betten
Typ C, Anzahl Zimmer, Anzahl Betten
Typ D, Anzahl Zimmer, Anzahl Betten

Zimmerkategorien unterteilt in Arrangement - Anteil

UF in%  Ubernachtung Friihstiick
HP in%  Halbpension
VP in%  Vollpension

In Verbindung mit dem Verkaufsweg bestehen Unterschiede hinsichtlich

Preis, Kosten und saisonaler Auslastung .

Beispiel:

Typ A HP Privatreisende

Privatreisende / Geschéftsanteil 55%

Bettenanzahl des Betriebes 42 davon 55% sind 23 Betten
HP - Anteil 90 % ( UF - Anteil 10% )

23 Betten davon 90 % sind ( 20,7 ) 21 Betten

21 Betten davon 65 % Auslastung sind ( 13,65) 14 Betten



